biﬁ BTS Professions

Immobiligres

Le titulaire du BTS PIM gére des patrimoines etatdg des biens immobiliers. Il prospecte
et visite une clientéle de particuliers et de pssi@nnels pour leur vendre des services.
Il exerce dans un certain secteur géographiquemctibn d’objectifs commerciaux définis

avec l'entreprise et vend un produit immatériel g@cessite un argumentaire étayé mettant
en valeur ses qualités et ses avantages. Il peunftené a encadrer une équipe d'attachés
commerciaux une fois I'expérience acquise.

= Compétences acquises : Débouchés :
. Gestion de biens immobiliers Négociateur immobilier
. Négociation de biens immobiliers Gestionnaire de biens locatifs
. Opérations de promotions immobilieres Gestionnaire de copropriété
. Prospection d’acheteurs et de vendeur Prospecteur foncier
. Conclusion des ventes Chargé d’administration de biens
immobiliers
Directeur d’agence
=  Statut et organisation
Alternance Initiale
. Salarié Etudiant
. Contrat de professionnalisatio Stages
. 2 jours en centre 4 jours en centre
. 3 jours en entreprise 6 semaines / an en entreprise
= Service Relation Entreprise : = Ateliers ITIS CARE :

Nos conseillers vous assurent un suivi,
écoute tout au long de I'année et vous ai
la recherche d’entreprise notamment en v

présentant a nos partenaires.

= Entreprises d’accueil :

nieobjectif de ces ateliers est de vous infof
aner et de vous assister dans la réalisation
oustre CV et lettre de motivation.

lls vous préparent également aux entretie
professionnels.

Cabinets d’administration de biens

Agences immobiliéres
Sociétés foncieres

Sociétés de promotion-construction

© Profil :

Baccalauréat général,
technologique ou
professionnel

D Qualités requises :

Dynamisme, esprit
d’initiatives, disponibilité
et adaptabilité, qualités
d’écoute, de dialogue te
de contact, ouverture
d’esprit, sens relationnel

D Dipléme :

Brevet de technicien
supérieur Professions
Immobilieres délivré par
I'Education Nationale

128 allée des Champs Elysées
Immeuble I'Européen
91042 EVRY cédex

desléphone : 01.60.79.18.81
Télécopie : 01.60.77.45.75
'Wail : contact@itis-formation.con
Site : www.itis-formation.com




i:iﬁ BTS Professions D Dbjectifs :

|I'I1I'I1I]|JI|IEI"ES Prospection vente ou
location
Organisation de visites
Contenu de formation : Nombre d’heures : Etudes de financement
Francais 125 Tenue de la comptabilité
Langue vivante 107 Organisation
Economie générale 106 d'assemblée générale
Economie d’entreprise 106 Mise en place
Droit général et de Iimmobilier 235 d'argumentaires
Techniques du batiment 131
Techniques de I'immobilier 390
Epreuves Forme Durée Coefficient
Francais Ecrit 4 heures 3
Langue vivante Ecrit 2 heures 1
Oral 20 min 1
Economie générale et économie d’entreprise Ecrit| hewBes 3
Droit général et droit de 'immobilier Ecrit 4 has 4 i w
Transaction et gestion immobiliére Ecrit 5 heures 5 g
W .)7
Conduite et présentation d’activités professioras|l Oral 30 min 3 L
[t |
= Poursuite d’études chez ITIS : 128 allée des Cha}mps Elysées
Immeuble 'Européen
. 3éme année DEESMA Spécialisation Marketing 91042 EVRY cedex
. 4eme et 5éme année Master Management et Stratégiaseprises
Téléphone : 01.60.79.18.81
Télécopie : 01.60.77.45.75
Mail : contact@itis-formation.con
= Pour postuler : Site : www.itis-formation.com

Vous disposez de 3 solutions :

. Télécharger un dossier sur notre site et nousdeimeer ddment complété :
www.itis-formation.com
. Nous contacter par mail : contact@itis-formatiomco

. Nous contacter par téléphone au 01.60.79.18.81



